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一、企业基本情况

根据10月26日，东方雨虹发布的2020年三季报，公司2020年1—9

月实现营收149.78亿元，同比增长16.15%，实现归母净利润21.3亿元，

同比增加43.35%，实现扣非归母净利润20.34亿元，同比上涨55.98%，

营收及归母净利润实现双增长，业绩持续向好。

强者恒强，优异的业绩表现之外，头顶“建筑防水”龙头光环的

东方雨虹，在二级市场上的表现也从未让投资者失望，持续受到“聪

明钱”的追捧。

随着建筑建材整体回暖,装配式建筑利好政策频出,公司作为行

业内的绝对龙头，将充分享受行业集中度提升的红利；此外，东方雨

虹日前披露了定增预案，拟募集资金总额不超过80亿元，将用于广东

公司生产基地等12个生产建设项目和补充流动资金，完成面向全国的

战略布局。基于公司产能布局持续优化，多家券商一致给予东方雨虹

“买入”评级。

（1）11年归母净利年复合增速超40%

自2008年上市以来，公司业绩呈现出连续上涨的态势，其中，营

收由2008年的7.12亿元大涨至2019年的181.54亿元，年复合增速为

34.23%；归母净利润由0.44亿元上涨至20.66亿元，年复合增速为

41.9%，均远超业内平均水平。

今年上半年，突如其来的新冠肺炎疫情对社会和经济发展造成了

一定的影响，面对疫情的冲击，公司一方面主动承担社会责任，积极

投身抗击疫情工作中，相继驰援武汉火神山、雷神山医院及各地20
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余个抗疫医疗应急项目建设；另一方面有序推进复工复产，继上半年

营收及归母净利润实现双增长后，公司前三季度业绩也很抢眼，其中，

营收同比增长16.15%，归母净利润同比增加43.35%，其中，第三季度

实现营收61.94亿元，同比增长24.22%，实现归母净利润10.33亿元，

同比上涨58.96%，由此可见，公司业绩向好趋势明显，市场份额提升、

竞争优势持续巩固。此外，值得一提的是，报告期内，公司综合毛利

率为39.95%，较去年提升3.49 个百分点，毛利率的显著提升使得净

利增速明显高于收入增速。

公司深耕防水领域二十余载，主营业务分为防水材料和防水施

工，其中防水材料包括防水卷材和防水涂料，是公司最重要的业务，

现金流管理是防水企业的重要经营环节。本次定增将在很大程度上降

低资产负债率，增加资本实力，保障公司稳健经营。

（2）品牌优质，打造多元产品品类

近年来，东方雨虹坚持以专注锻造品质，以品质塑造未来，持续

为重大基础设施建设、工业建筑和民用、商用建筑提供高品质、完备

的建筑建材系统解决方案，“东方雨虹”品牌已经成为防水行业公认

的优质品牌，并为广大消费者所熟悉和认可。基于公司良好的业绩表

现等综合优势，今年公司上榜“A股财务健康50强”、“2020中国品

牌价值评价信息榜”、“2020中国品牌日·我为中国品牌代言”百强

品牌，并首次上榜《财富》中国500强排行榜。

公司产品体系日趋完善，主要业务板块包括工程防水、民用建材、

非织造布、保温节能、特种砂浆、装饰涂料、建筑修缮、建筑粉料、
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职业培训等。其中，建筑防水材料共有200余细分品种，1000多种规

格、型号的产品。

（3）公布近百亿投资计划，产能布局全国

目前公司在华北、华东、东北、华中、华南、西北、西南等地区

均已建立生产物流研发基地，产能布局遍布全国，产能分布广泛合理。

为进一步维持并扩大公司多平台、产业链的先发优势，今年下半

年以来，东方雨虹多次公布项目投资公告，将在芜湖、海南、江苏等

地继续新设生产基地，合计投资近百亿元，所投资项目除卷材、涂料

外，还包括节能保温材料、功能涂层、建筑涂料、减水剂、民用建材

等多种产品，且项目定位为“绿色建材产业园”，体现出公司全产业

链扩张以及全国化布局的战略方向。

据华创证券测算，预计大多数项目将于2021年—2024年陆续投

产，完全投产后，六大项目合计产值将在200亿以上而东方雨虹2019

年营收仅为181亿元，成长空间可观。上述项目将为公司迈向综合性

建材集团提供重要推动力，同时公司未来有望实现业务多点开花，支

撑业绩持续增长。

与此同时，公司也在持续优化产品结构、提升产品质量、扩大产

品品类，所生产的防水材料基本覆盖了国内新型建筑防水材料的多数

重要品种，是国内建筑防水材料行业生产新型建筑防水材料品种较为

齐全的企业之一。

二、企业参与学校人才培养情况

从2016年起，北京东方雨虹防水技术股份有限公司与广州城建职
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业学院的合作一直在双方签订的合作协议下进行。双方对协议内容的

遵守及责任的履行，保证了合作的持续及合作的双赢结果。随着合作

的深入，双方又在新的范围和领域有所突破和发展，企业领导也加入

到由学校组织成立的“广东城建职业教育集团”等机构中，直接参与

学校的建设和发展工作等。随着企校双方合作的深入，为了满足企业

生产技术的变化所带来的对人才需求规格的变化，企业积极参与学校

专业建设、课程设置、人才培养方案调整等教学、教改工作，定期召

开企校例会，及时沟通信息，反馈学生在企业中的表现，并安排人力

资源部门的专人负责联系和沟通工作，保证了企业的需求和学校的教

育不脱节。人才培养方案采用典型工作任务的方式进行教学，使人才

培养目标符合不断变化和发展的企业的要求。

2020年开展了现代学徒制人才培养模式，从学生入学开始，以“准

员工”标准录学生，派专人全程跟踪、参与教育教学过程。双方以学

生的培养和企业员工培训为纽带，为企业输送高端服务技能型人才，

实现企校双赢。因为学生们是经过定向培养的，在专业技术技能及软

技能方面都明显高于普通员工，因此深受企业欢迎。
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校企双方签署合作办学框架协议

开设订单班，明确培养定位，重建课程体系。根据企业相应岗位

所需知识、能力、素质的系统分析，将企业文化、职业素质的养成及

岗位技能的训练等直接纳入学校人才培养方案，形成了“工学交替”

的课程结构模式，为企业培养定制人才。

“卓越人才培养计划” 暨东方雨虹订单班宣讲会

创新校企合作办学体制机制、推动学校与产业园区和行业龙头企
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业深度合作，成立“东方雨虹产业学院”，通过“东方雨虹产业学院”

共同搭建育人平台，围绕建筑领域防水新技术、新材料、新设备、绿

色施工、建筑节能等建筑技术前沿及建筑业发展趋势，拓宽培养高素

质技术技能型人才的道路，服务区域经济社会发展。

东方雨虹产业学院
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